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Алексей Кельин 
Исследователь, бизнес-тренер, фасилитатор  

Специализация: 
• Разработка и проведение модульных обучающих мероприятий 

на русском и английском языках 
• Модерация стратегических сессий и конференций 
• Индивидуальный коучинг 

Предыдущий опыт работы: 
2012-2013 MTI System (Москва), ведущий тренер-консультант 
2011-2012 ЭКОПСИ Консалтинг (Москва), старший 

консультант 
2002-2011 Проектная работа тренером в режиме фриланс 
2007-2011 Танцевальная студия «РиоРитмо» (Тольятти), собственник и директор 
2005-2007 Центр кадрового консалтинга «КапиталЪ» (Тольятти), зам. директора 
1999-2003 Клуб практической психологии «ЛАД!» (Нижний Новгород), тренер  

и разработчик программ личностного роста и навыковых тренингов 

Профессиональная подготовка: 
2018 Освоил методологию командной фасилитации «Системное 

моделирование» (Москва) 
2017 Освоил методологию коучинга и фасилитации «Символическое 

моделирование: Чистый язык» (Москва) 
2015 Сертифицированный фасилитатор стратегических сессий по 

методологии «LEGO Serious Play» (Москва) 
2012 Тренер программ Franklin Covey: «7 Habits of Highly Effective People», 

«Leadership at the Speed of Trust», «Great Leaders», «5 Choices» (MTI System, 
Москва) 

2005 Сертифицированный эксперт по построению стабильных бизнес-систем 
(Центр Экспертного Моделирования Технологий Эффективного 
Лидерства, Москва) 

2003 Сертифицированный бизнес-тренер (Core Business School) 
2002 лингвист, преподаватель двух иностранных языков (Нижегородский 

Государственный Лингвистический Университет) 

Участвовал в развитии персонала компаний: 
Промышленный сектор: «Метинвест», «Haldor Topsoe», «Nestle Россия», «Perfetti van 
Melle», «GM-Автоваз», «Автофрамос», «Topigs Norsvin», «Мустанг: Технологии Кормления», 
«Норникель», «LaModa», «Техноэкспорт», «LafargeHolcim», «НЛМК», «Технологии 
кварцевых кристаллов». 



 

 2 

Страхование: «СОГАЗ», «РосГосСтрах», «HDI Insurance». 
Энергетика: «Росатом», «ТВЭЛ», «Интер РАО», «КазАтомПром», «Эл5-Энерго», «E.On ОГК-
4», «ТНК-BP Холдинг», «ГазПромНефть», «Роснефть», «Азия Транс Газ». 
IT и связь: «Softline», «Билайн», «БашИнформСвязь», «Сбербанк Технологии», 
«Ростелеком Солар», «Инфосистемы Джет». 
Банковская деятельность и финансы: «Сбербанк», «Русфинансбанк», «Газпромбанк», 
«Промсвязьбанк», «ФИА-Банк», «UFG Wealth Management», «Открытие Брокер». 
FMCG и HoReCa: «Coca-Cola», «X5», «Paulig», «PepsiCo», «Макшел», «Lucky Group». 
Фармацевтика: «Novartis», «Bayer», «Alfa Wassermann», «Dr. Falk», «Pierre Fabre», «Sanofi», 
«ГК Лайт», «Сбер Здоровье», «KN Tech». 
Транспорт и автомобильная промышленность: «РЖД», «ГАЗ», «FM Logistic», «Деловые 
линии», «Автофрамос», «KIA», «ИМОЛА-Форд», «BMW Russia», «Ситимобил», «Yokohama». 

Базовые тренинговые программы: 

• Навыки лидера в XXI веке, 

• Системное и инновационное мышление. 

• Экспертные многоэтапные продажи. 

Консалтинговые проекты: 
• Разработка стратегии  

Видео 

• Драматический треугольник Карпмана 

• Демо. Управленческий масштаб 

https://youtu.be/JPAS19YvbBg
https://youtu.be/1kK5elQ06C0

